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4 piliers

Le cold outreach : le fait de contacter
directement quelqu’un qui ne te
connait pas
Le warm outreach : Le fait de
contacter ou de se faire contacter
directement par quelqu’un qui te
connait
Le free posting content : le fait de
créer du contenu (comme ce post ou
le SEO)
Affiliate or recommandation : Le fait
que d’autres personnes perlent de
vous



Chacune des
techniques peut être

utilisé sur LinkedIn 



Cold Outreach

Tu cherches ta cible
Tu l’ajoutes dans tes contacts
Tu rentres en relation avec elle
Tu cherches à comprendre ses
difficultés sur ton domaine d’expertise

A titre personnel, je suis rentré avec plus
de 300 entrepreneurs ces 30 derniers
jours avec cette technique.



Warm Outreach

C’est plus simple.

C’est ton prospect qui rentre en relation
avec toi.

Grâce à ton marketing (ton profil et ton
contenu) qui lui aura donné envie de te
contacter.



Free posting Content

C’est le fait de produire par des créations
de contenu.

C’est un moyen d’éduquer ta cible sur ce
que tu fais et comment tu le fais.



Tu mets en place un système de rémunération
avec les personnes qui parlent de toi et te
recommandent.

Ou tu demandes à ceux qui ont travaillé avec toi
de te laisser des avis ou des recommandations.

Affiliate or recommendation



Abonnes toi pour
plus

Ou réserves un
Appel


